


“Todo mundo carrega uma história.

Mas só quem revisita essa história com
presença, coragem e intenção transforma dor
em potência, passado em linguagem e
memória em posicionamento.

A história é o portal.
As emoções que você carrega sobre ela — são
a travessia.

E a travessia é onde você se torna
Protagonista.”



A COMUNIDADE que nasceu para despertar mulheres em Protagonistas
 do próprio negócio ao longo de 12 meses.

Na prática, uma comunidade-mentoria anual que reúne storytelling estratégico, 
neurocomunicação e execução comercial. 

1 ANO para você  construir e afiar sua narrativa, posicionar sua oferta, comunicar com clareza, atrair
clientes de forma orgânica e escalar presença com constância.



MISSÃO

Preparar mulheres para liderarem a própria narrativa e o próprio
negócio com um sistema anual que combina storytelling,

neurocomunicação e execução comercial, entregando:

Clareza (mensagem e proposta de valor),
Consistência (rotina simples que funciona),

Conversão (conteúdo que atrai e conversa que fecha),
Comunidade (rede que apoia, cobra e abre portas).



VISÃO
Ser a rede global de mulheres que transformam suas histórias em resultados — 

referência em autenticidade, impacto e prosperidade — elevando o padrão de
comunicação e negócios no universo feminino.



Entregas e Rotina do Programa (ano inteiro):
2 encontros AO VIVO por mês + 01 Áudio por semana 

Mentoria de Narrativa & Storytelling (clareza, proposta de valor, mensagens, conteúdos)
Mentoria de Negócios & Vendas (oferta, funil orgânico, preço, objeções, fechamento)
Templates e roteiros (bio, pitch, posts base, Reels, CTAs, mensagens de prospecção).
Hotseats com feedback cirúrgico para aplicar na hora.
Check-ins trimestrais (90 dias) com metas, plano simples e métricas que importam.
Áudio semanal (7–10 min) de alinhamento mental e subconsciente para destravar a ação e a
consistência.
Grupo ativo (WhatsApp) para suporte entre encontros e networking qualificado.
Acesso à Mentora de forma privada.

Resultado palpável: mais clareza, mais presença, pipeline entrando toda semana, autoridade
percebida e clientes fechando — sem depender de tráfego pago.







Toda Segunda e Última Terça-Feira do Mês
às 20h30

Encontro 1: Comunicação & Storytelling

Encontro 2: Marketing, Business & Netwroking

+Audio da Semana: Consciente X Subconsicente

Acompanhamento do Grupo e respostas
individuais

Tudo pelo Canal Comunidade 
WhatsApp + Zoom



 BEM-VINDAS!

NOVAS PROTAGONISTAS EM
NOSSA COMUNIDADE!





CASES
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🎤 Você é protagonista de uma 
nova era do mercado.

A venda está mais emocional do que nunca. 

É sobre curar, inspirar e 
transformar.



eu não me imagino fazendo...
eu super me vejo fazendo...

imagine esse cena...
imagina isso?



“Nós só acreditamos naquilo que conseguimos nos ver fazendo”. 
Este é um princípio comprovado pela neurociência da visualização mental. 

O cérebro não distingue totalmente uma experiência real de uma experiência vívida
imaginada — as mesmas regiões são ativadas quando você observa algo e quando você
se imagina realizando aquilo: córtex pré-motor, sistema límbico e córtex pré-frontal medial,

que é responsável pela construção da nossa identidade e autoconceito. 

Ou seja, a história que contamos para nós mesmas se torna um roteiro interno que o
cérebro passa a considerar como referência de realidade. Quanto mais vezes uma imagem
mental é reforçada, mais fortes ficam as conexões neuronais associadas a ela (o famoso

“neurônios que disparam juntos, conectam-se juntos”). 

Por isso, histórias não servem apenas para inspirar — elas servem para reconfigurar a
crença do que é possível, alinhando identidade, emoção e ação. Não se trata apenas de

contar algo; é literalmente ensinar o cérebro a reconhecer uma nova versão de si.



CONSUMIDORES NÃO QUEREM COISAS. 
QUEREM CAUSAS.

Buscam pertencimento
Apoiadores de causas
Agentes da mudança

Querem pessoas/marcas 
que elevem sua identidade



1.Não é sobre ser barulhenta, é sobre ser relevante.
2.O bom marketing espalha interesse, o excelente desperta  a ação.
3.Marketing é a arte de fazer as pessoas sentirem algo real.
4.O melhor marketing não é sobre o que você fala, mas sobre o que sua audiência

se lembra.
5.Um bom produto vende por si só, mas uma grande história o faz

inesquecível.
6.Sua audiência vai se esquecer do que você disse, mas sempre irão se lembrar

como você a fez sentir.
7.Consistência constrói confiança. Confiança constrói vendas.
8.Uma audiência pequena e apaixonada, performa sobre a grande e indiferente.
9.Foque em ser memorável, não simplesmente ser visto.

10.O quão rápido você resolve um problema é o quão menos se preocuparão com
o preço.

11.Um cliente fiel é mais valioso que cinco novos.
12.Pessoas lembram de histórias, não de dados. Coloque emoção e embase

com dados.



complicado

complexo



“A inteligência artificial não vai substituir você.
Mas quem souber usar IA vai.”



Vender saber + experiência + transformação
Usar narrativas com consistência e arquétipo

Ser referência para serviços usando impacto emocional



O MARKETING DO FUTURO TRAZ MUITO MAIS SENTIDO

“As tecnologias mudam. O desejo de conexão, não.”

Negócios são pontes de transformação
Vendas são vínculos emocionais

O storytelling é o código-fonte do impacto





•  Especia l is ta  em LinkedIn  Strategy:  Co labora  com l íderes ,

coaches  e  empreendedoras  a  serem v is tas ,  con f iadas  e

cont ra tadas  a t ravés  do  L inkedIn .

•  Metodologia  Única:  IA +  Estratégia:  P ione i ra  em combinar

fe r ramentas  de  In te l igênc ia  Ar t i f i c ia l  com es t ra tég ia  de  marca

pessoa l  para  resu l tados  mensuráve is .

•  Resul tados Comprovados:  C l ien tes  aumentam segu idores  em

até  +277,  conexões  em +144 e  impressões  em +287% em apenas

30 d ias .

•  Mentor ia  Hands-On:  Programa "From Inv is ib le  to  Top Cho ice"  -

6  semanas de  imersão com acompanhamento  semana l  e

fe r ramentas  exc lus ivas  de  IA .



Missão: Garantir que profissionais excepcionais
parem de perseguir oportunidades e comecem

a atrair clientes, parcerias e convites
naturalmente. Tati  Rainer



a chave do PROTAGONISMO



1.Energia
Sua presença antes de suas palavras. É o campo que você projeta no mundo.

2. Visão
Ver o que ainda não existe — e sustentar essa imagem até que ela se materialize.

3. Decisão
Parar de hesitar. Decidir é cortar o que já não é opção.

4. Ação Maciça e Constante
Movimento contínuo. Velocidade emocional. Fazer antes de se sentir pronta.

5. Imparabilidade (Relentlessness)
A arte de não recuar. De avançar mesmo quando ninguém está vendo.





“MINHA MISSÃO é te ajudar a
entender que tudo que você

passou não foi em vão. E, cada
obstáculo é na verdade um

degrau que você pode escolher
subir para se elevar enquanto

ajuda outros a fazerem o
mesmo.”

@maisa.doris


